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Азат Гафиуллин

Финансовый взрыв. Два человека в классе, или История одного успеха

Вступление

С чего обычно начинаются книги? Предисловия, слова благодарности… не то это всё! Книга – это отражение идеи. Она появляется как очередная цель, которую необходимо достичь. А значит, что начинаться она должна с лёту, как автоматная очередь!
И всё тут.
В ней я расскажу о трёх столпах, основах… не суть важно как их называть! Важно то, что они из себя представляют. К примеру, назову их Китами, на которых держится любой человек. На которых держусь я, сам автор.
Что за Киты? С этим всё просто: финансы (деньги), семья (защита), религия (вера).
Почему так? «Все ответы будут ждать вас в конце учебника», — любая информация чего-то да стоит, и если на ней не висит ценник, то это значит, что вы расплачиваетесь своим временем. Которое стоит куда дороже, чем кажется на первый взгляд.
У меня нет желания выступать кому-то ментором. Кумиров вокруг пруд пруди, только проку от некоторых маловато. Да и стал я уже наставником для тех, кто этого действительно хочет. И помог тем, кто в этом правда нуждается. Мне ни к чему выпендрёж, я делюсь своим мнением бескорыстно, так как считаю, что лучший пример – тот, что показан на реальном опыте.
И мне есть что показать и чем доказать. Вопрос предвижу другой:
«А с чего мы должны тебя слушать?» 
Убедили: пойдём, покажу.
О деньгах

Сперва поговорим о них, о ваших финансах, «зелёных», «деревянных», злотых… названий уйма, а суть одна – её я и хочу от вас узнать:
«Деньги – что это?»
Не стоит лезть в поисковик или Википедию для того, чтобы прочитать там дословное определение. Отвечу сам (в конце-концов, я всю книгу так делать собирался).
Деньги – это инструмент и возможности. 
Ими ты можешь защитить семью и дорогих тебе людей.
Ими ты способен построить себе дорогу в лучшее процветающее будущее.
В конце-концов, они помогают тебе выжить, – или же не дают умереть, – кому как больше нравится. И, к слову, каждый запляшет, если в задницу его пчела укусила.
***
Наверняка всех интересует одно: «Сколько ты зарабатываешь?»
Подобные вопросы я терпеть не могу, они затасканы, как дырявые носки. Визитные карточки блогеров мы оставляем в руках их продюсеров. Поэтому здесь поговорим о другом:
«Когда лучше всего начинать зарабатывать?»
«Чем раньше, тем лучше», – отвечу я вам. И объясню почему, как же без этого. Помните, что я говорил про реальные примеры?
Зарабатывать я начал лет в 12-13 на новогодних ёлках. Бегал в лес после учёбы, готовил ели и хранил у себя в огороде. За ними приезжали мужички и выкупали, но не всегда получалось выкупить все. Что-то оставалось «на дрова». В этом и суть бизнеса: риски есть везде, не каждая затраченная сила окупается.
Это говорит о том, что непреодолимых трудностей нет, было бы желание из них вылезти. У меня желание было, и своя голова на плечах тоже. Так получилось, что я вырос в деревне, в семье с двумя детьми и работящей матерью, с отцом… Впрочем, знаете что – пожалуй, эта тема для следующей части. А в этой мы говорим о деньгах.
Так вот, о чём мы..?
О желании зарабатывать. И тех самых возможностях, которые можно увидеть, если присмотреться. Серьёзно, иногда стоит просто-напросто раскрыть глаза пошире и понять, что ничего не мешает зарабатывать больше!
С этого осознания люди начинают делиться на категории: тех, кто возможностями пользуется, и тех, кто их создаёт, приумножает.
И для того, чтобы из первого лагеря перейти во второй, кровь из носу нужно начинать зарабатывать как можно раньше. В этом слишком много плюсов: накопление опыта, насмотренности, ошибок и путей их решения, связей…
Получается так, что начинать зарабатывать нужно тогда, когда появляется желание и возможность. Не позже и не раньше, иначе только нагребёте долгов и шишек на свою голову.
В свои 12-13 лет я имел и то, и другое, поэтому гораздо позже, когда начал торговать новогодними ёлками уже сам, то понял как работает приумножение возможностей.
К деньгам тогда я относился по-другому, нежели сейчас. Не было понимания во что их деть, куда запихнуть (разве что под подушку), но всегда был навязанный страх того, что деньги могут взять и пропасть. Согласитесь, что с подобными установками заработать реально большие суммы, мягко говоря, трудно?
Нельзя заработать большие деньги, если нет понимания куда их вложить.
Разумеется все зарабатывают деньги для того, чтобы тратить их на себя.
«Почему же тогда ты говоришь о том, что их нужно вкладывать ещё куда-то, помимо самого себя, любимого?»
Потому что ничто не вечно. Ваша жизненная гарантия – это свидетельство о рождении и смерти. А то, что какое-то дело (или «темка», раз уж на то пошло) будет процветать (да что там «процветать» – не прогорит за полторы недели) никто вам расписку не даст. Жизнь любит вставлять палки в колёса. И хорошо бы это оценить на собственной шкуре.
Не всякому делу ты можешь доверять. Я это понял, когда ещё работал на госслужбе водителем. Не увольнялся из-за рационального повода – стабильности, что даёт этот источник дохода. В течение года у меня было много дополнительных доходностей: камнями для бань занимался, новогодние ели вывел на новый уровень… И тут мы с товарищем решили попробовать себя в продаже вещей на торговых площадках.
Значит, накупили мы автомобильных аксессуаров целую кучу, любой автосалон обзавидуется. Перед глазами, как это бывает, возникли уже «золотые горы». Да и я думал, что раз отучился на автомеханика, то это уже точно моё призвание. Стали выкладывать и размещать товары куда ни лень: Авито, ВКонтакте, запрещённая социальная сеть Инстаграм ("Meta" – запрещена в РФ), и…
Всё. Никаких нам «золотых гор», одни руины. Если бы не моя осознанность, что научила меня одной простой мысли, то пошли бы все эти старания псу под хвост. И мысль эта звучит так:
Постоянных денег не бывает, даже банки этому не пример. Но постоянное движение и развитие – пример.
Стоять на месте пагубно. «Под лежачий камень вода не течёт», – слышали фразу? Так вот я перефразирую: «Чем больше отсижена задница, тем каменнее голова».
Рост напрямую зависит от движения. Будь то личностный, финансовый или цветок на подоконнике в квартире вашей бабушки – растёт всё, если движется. Поэтому очень важно понять для себя, что стабильность нужна для того, чтобы пробовать себя в чём-то новом.
Подобная тактика покажет истинное призвание, ведь порой добраться до него – та ещё задачка. А потому нужно пробовать, пробовать и ещё раз пробовать! Кто не развивается, тот не растёт.
Из этого следует другая мысль, основополагающая:
«Окружение – это 90% твоего результата».
Человек – социальное существо, а любой бизнес – это в первую очередь социальный институт, и существует среди людей. Эти утверждения взаимосвязаны. Из них следует, что и развиваться нужно среди людей, чтобы становиться лучшим.
Когда я переехал в город из деревни, то не знал как вести себя в обществе. Натуральный дикарь, не шучу. Научить меня взаимодействию и банальному общению было не кому. Что, почему я называю себя «дикарём»? Да потому что в деревенской школе на весь класс было два человека. Одним из которых был я. Здесь не до дипломатии.
А в колледже были свои порядки. Старшекурсники ходили по этажам, выколачивали деньги себе на карманные расходы. Естественно, что ни одна из их «благородных миссий по обустройству здания» не была реализована. Просто вешали лапшу на уши и дурили народ.
Я мириться с этим не хотел категорически. От соседей по комнате помощи ждать не пришлось – ни рыба ни мясо, не иначе. Говорили что страшно им, а я «своими кампаниями и вовсе их со свету сживу».
Ну не смешно ли? Нет, не смешно. Вот и я махнул рукой, раздражают такие люди. Пришлось искать других: тех, у кого от одной мысли об изменениях не трясутся коленки. На поиски ушёл год.
Учиться сложно, развиваться тоже, а делать это в одиночку, – как в шкуру бурлака на Волге влезть, – адский труд. За весь тот год, что я искал себе единомышленников, понял это как нельзя лучше.
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